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团队复制特训营
学习投资:12800元/人(包括培训、培训教材、场地费等) 
学员对象：企业中高层核心管理人员，各部门负责人、人才梯队（企业老总带队最佳）
训练形式：内容讲解、现场研讨、分组PK、团队模拟、全员参与训练式
课程版块：
团队体验模型系统    会议运作实施系统   人员招聘培训系统    
团队文化激励系统    团队有效激励系统    情境沟通模式系统        
分主题, 按模块, 完整流程复制, 关键要领解剖, 
 现场演练实操, 团队打造核心系统活性移植!
课程大纲：
一、团队体验系统——剥洋葱（详细讲解，现场实操）
1、体验团队的力量             
2、世界500强与中国民营企业最大的差距是什么； 
3、系统究竟是什么？           
4、团队体验123。 
二、企业文化系统———建道场       核心文化是：军队+家庭+学校 
　　（1）军队文化 
　　1、军队文化的核心意义是什么？； 
　　2、军队文化对团队管理的实效性分析； 
　　3、是，保证完成任务； 
　　4、军队文化在会议运作的过程中的实施艺术； 
　　5、军队文化在实际工作中的具体体现和方法； 
　　6、士气展示的目的以及如何配合公司造势营造团队氛围。 
　　（2）家庭文化 
　　1、家庭文化的核心意义是什么？ 
　　2、家庭文化如何在团队中营造和体现； 
　　3、你的事就是我的事。 
　　（3）学校文化 
　　1、学校文化的核心意义是什么？ 
　　2、管理者如何演变成团队的训练教练； 
　　3、学校文化体现八大点； 
　　4、一切为学习而让路。 
三、会议运作实施系统 ———统思想
　　1、会议运作对团队管理的作用； 
　　2、会议运作的难点解析； 
　　3、管理者如何配合公司既定方针有效实施公司会议和部门会议； 
　　4、会议运作的类型（干部早会、全员早会、会后早会、夕会、业务启动大会、拜师会、向老员兵致敬会、冠军分享会等）： 
　　5、各部门负责人在企业会议运作中的角色定位。 
四、人员招聘培训系统 ——－选种子、施对肥
　　1、招聘前的动作与招聘的渠道； 
　　2、如何配合公司和人力资源部门开展有效的人员招聘； 
　　3、人才市场招聘的八大要素及如何面试； 
　　4、人员招聘的三要点的甄选和入职培训； 
　　5、如何有效开展职前培训 
五、团队有效激励系统———催化剂 
1、激励需求理论与员工的心声；                  
2、有效激励的原则； 
3、有效激励的七大动力源泉；                    
4、如何设定员工职业生涯规划
六、情景沟通系统———上下通 
1、情景沟通——管理者在团队中的有效沟通      
2、沟通不畅的三个核心要素； 
3、沟通的黄金法则；                         
4、如何与上下级及平级沟通
七：总结与回顾                
团队复制系统运作的精髓及行动方案的制定。   
讲师简介：钟承恩
企业系统落地权威专家
团队执行力资深训练导师
聚成股份商学院首席导师
《团队复制特训营》最具影响力讲师
聚成股份卓越讲师特别奖
优秀的天使投资人、公益人士
707基金会副理事长
北京宏绣国际投资有限公司终身顾问
多家企业董事、特聘顾问
钟承恩老师是培训界最具系统落地的实战型导师,讲我所做，做我所讲，具有丰富的管理实战教育培训经验，十年的培训生涯，上千场的培训课程。
    钟承恩老师是中国系统落地专家，精通企业文化、团队打造、系统建设、人才建设等领域；
他致力于帮助企业成长，打造中国企业系统落地为使命！建立企业自己可复制、可落地、可裂变的一套团队运营系统。他提出“差一点就是差很多，多一点就是多很多”，“管理就是把“你想要”变成“他想要”，领导者“一身正气、一诺千金、一视同仁、以身作则、以德服人”，“学到多少没有用，落地多少才有价值”的理念，是脚踏实地的实干家，勇于担当的实践者、不断创新的中国培训界系统落地的代表人物。
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	转  账   户
	户 名：深圳市诺达实业有限公司      
账 号：7559  0189  9610  902

	

	
	开户行:招商银行股份有限公司深圳源兴支行



备注：为确保您的名额和及时参加，请提前将《报名表》填好后传真到我司0755-83654710，我们将有专人与您联系确认，并于开课前发出《开课邀请函》。培训时间、地点、住宿等详细信息请以《开课邀请函》书面通知为准，敬请留意。谢谢！详询热线：13955566155(朱老师)
针对此次课程您希望解决哪些问题？（重要指数：★★★★★）
1、                                                               
2、                                                               　
3、                                                               
温馨提醒：按问题重要性依次填写（最重要的请写在最前面），以增强培训的针对性，提升培训效果。
地址：深圳市南山区科技园中区科苑路15号科兴科学园B1-402室电话：0755-61608961；传真:0755-83654710
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找讲师、公开课，上诺达名师网，中国最大的培训平台  http://qy.thea.cn/
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