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唐东方：关键时刻如何战略选择实战课程
人生几次关键的选择决定了一生的成就，企业几次关键的战略选择决定了企业的成败。企业如何在最关键的时刻做出正确的战略选择？
具有“中国波特”美誉的著名实战型战略专家唐东方先生将讲述其十余年帮助众多企业战略咨询实践和理论研究的心得与体会，分享企业战略选择的思想、理念、方法与技巧，帮助管理者提供解决战略选择问题的方法与思路，帮助企业实现快速、健康、持续地发展。
唐东方，著名实战型战略专家，发展战略理论创建人，东方战略顾问机构首席顾问，东方战略研究中心研究员。唐老师突出的特点是实战性，拥有十余年一百多家企业战略咨询经验，著有“发展战略四部曲”：《战略选择》《战略规划三部曲》《战略绩效管理》《战略对决》，系统阐述了发展战略思想、理念与方法论，开创了发展战略理论，与波特“竞争战略三部曲”相媲美，唐东方老师也因此被誉为“中国波特”。
听课就要听名师！战略首选唐东方！
【课程对象】
适用于企业中高层管理者、董事长、总经理、副总经理、总监、部门经理和战略专员等等。
【课程形式】
精品班教学（限30人）：为保证课程质量，使学员与老师更多互动。
【课程费用】
4980元/人（包含讲义及中餐），学员若需要住宿，我们可协助办理。
第1位报名交费的，送唐东方老师所著“发展战略四部曲”书籍1套（共4本）；前5位报名交费的，送唐东方老师所著《战略对决》（2012年最佳战略畅销书）1本。
【课程收益】
本课程通过发展战略的理论、方法及案例的分析与讲解，帮助管理者全面掌握发展战略的理论、方法与技巧，帮助企业寻找战略发展点，提升企业解决整体发展问题的能力，摆脱价格战、促销战、广告战、服务战、品类战困境，突破企业发展瓶颈，促进企业快速、健康、持续发展。
【课程大纲】
第一部分　发展战略框架：企业发展整体战略思考

一、历代战略大师如何看待战略？

二、发展战略是什么？

三、发展战略框架的构成

四、对于战略选择的整体思考

【情景案例1-1】
【情景案例1-2】
【情景案例1-3】
【情景案例1-4】
第二部分　愿景：树立发展方向

一、愿景是什么？

二、愿景的神奇力量

三、愿景、使命与核心价值观

四、如何创建企业愿景？

【情景案例2-1】
【情景案例2-2】
【情景案例2-3】

【情景案例2-4】
第三部分　战略目标：明确发展速度与质量

一、战略目标是什么？

二、战略目标应包含哪些内容？

三、战略目标的分类

四、战略目标选择：发展、维持、收缩？质量优先还是速度优先？

五、战略目标有哪些要求？

六、战略目标制定步骤

【情景案例3-1】
【情景案例3-2】
【情景案例3-3】

【情景案例3-4】
第四部分　业务战略：寻找战略发展点

一、战略发展点的选择

二、业务发展类型选择

三、业务发展手段选择

四、业务发展时机选择

【情景案例4-1】
【情景案例4-2】
【情景案例4-3】

【情景案例4-4】
第五部分　产业战略：寻找战略发展点之一

一、产业战略的整体思考

二、产业选择战略：如何选择产业？

三、产业组合战略：如何选择产业组合？

四、产业扩张战略：如何进行产业扩张？

五、产业竞争战略：如何在产业中竞争？

【情景案例5-1】
【情景案例5-2】
【情景案例5-3】

【情景案例5-4】
第六部分　区域战略：寻找战略发展点之二

一、区域战略的整体思考

二、区域选择战略：如何选择发展区域？

三、区域组合战略：如何选择区域组合？

四、区域扩张战略：如何进行区域扩张？

五、区域竞争战略：如何进行区域竞争？

【情景案例6-1】
【情景案例6-2】
【情景案例6-3】

【情景案例6-4】
第七部分　客户战略：寻找战略发展点之三

一、客户战略的整体思考

二、客户选择战略：如何选择客户？

三、客户组合战略：如何选择客户组合？

四、客户扩张战略：如何进行客户扩张？

五、客户竞争战略：如何在竞争中争取客户？

【情景案例7-1】
【情景案例7-2】
【情景案例7-3】

【情景案例7-4】
第八部分　产品战略：寻找战略发展点之四
321

一、产品战略的整体思考

二、产品选择战略：如何选择产品？

三、产品组合战略：如何选择产品组合？

四、产品扩张战略：如何选择产品扩张路径？

五、产品竞争战略：如何进行产品竞争？

【情景案例8-1】
【情景案例8-2】
【情景案例8-3】

【情景案例8-4】
第九部分　商业模式：如何构建相应的商业模式？

一、商业模式是什么？

二、商业模式思考模型

三、构建相应的商业模式

【情景案例9-1】
【情景案例9-2】
【情景案例9-3】

【情景案例9-4】
第十部分　职能战略：构建核心发展能力

一、核心发展能力与核心竞争力

二、职能战略整体思考

三、市场营销战略

四、技术研发战略

五、生产制造战略

六、人力资源战略

七、财务投资战略

【情景案例10-1】
【情景案例10-2】
【情景案例10-3】

【情景案例10-4】
【学员评语】
“唐东方老师在两天的培训课时中以极度热情与敬业的职业精神给我们带来了一次精彩的培训讲座，其条理清晰、案例详实、重点突出、通俗易懂的讲授让参训人员获益匪浅。唐老师这两天对战略制定理论、方法与技巧的讲解，为众多企业制定战略提供了借鉴，开启了企业发展之门。”
——三友集团董事长宋朝阳
“唐东方老师的战略课程让人更加深刻地理解战略的基本框架，以及作出战略决策的理论、方法与技巧。这对于正在学习和发展战略思维的中国企业家和职业经理人来说，无疑是绝好的培训，值得听听！”
——星网锐捷总经理刘中东
“听了唐老师的课，受益非浅。课程有两大特色：一是内容系统性强、逻辑严密、实战力强，理论与方法论均能落地；二是案例丰富、启发性大，课程真的是物有超值！真有幸听了唐老师课程，在工作中一定好好运用。”
——中盟科技总裁助理周代进
“唐老师课程有几个突出特点：1、课程逻辑清楚、重点突出：整个过程始终围绕发展战略框架，强调公司发展；2、案例丰富：课程通过大量真实案例讲解，清楚明了，练习也通过真实案例，印象深刻；3、语言平实，耐心解惑。非常喜欢唐老师。”
——水井坊董事会办公室主任陆莉女士
“听完唐老师的课程，突出的感受是课程结构完整，逻辑清晰，具有将战略转化为战略执行的全面理论框架，并且配套丰富的课堂练习，可以很好地将知识转化成能力，实操性强。”
——中集集团战略绩效经理蔡芳
“通过两天的学习，让我熟练掌握发展战略框架，熟悉如何去分析内外部环境，如何去制定年度经营计划。本次培训唐老师帮我们把知识结构化，并梳理出精髓内容。在未来的工作中，我会运用唐老师的思路，指导自我团队的管理工作，把思路运用到公司明年经营计划的制定。”
——劲胜股份企业管理部经理肖卫凡
【唐东方主要战略课程】
唐东方老师课程最突出的特点是实战性，提供从战略制定、战略决策、战略分解、战略实施与战略实践提供一揽子战略解决方案课程，为企业提供发展解决之道，唐老师主要战略课程如下：
一、战略分析与制定课程
1、如何制定企业战略规划（中高层）
2、战略制定实战特训营（决策层）
二、战略决策课程
1、战略选择——如何实现企业战略发展（中高层）
2、战略决策思想、方法与技巧（决策层）
三、战略分解课程
1、如何制定年度经营计划（中高层）
四、战略实施课程
1、战略实施与战略绩效管理（中高层）
五、战略实践课程
1、战略对决——知名企业成功之道（中高层）
2、房地产企业发展战略论剑（中高层）
六、战略管理综合课程
1、企业战略（管理者）
2、战略管理（管理者）
【讲师简介】
唐东方，著名实战型战略专家，发展战略理论创建人，东方战略顾问机构首席顾问，东方战略研究中心研究员。唐老师突出的特点是实战性，拥有十余年一百多家企业战略咨询经验，著有“发展战略四部曲”：《战略选择》《战略规划三部曲》《战略绩效管理》《战略对决》，系统阐述了发展战略思想、理念与方法论，开创了发展战略理论，与波特“竞争战略三部曲”相媲美，被业界誉为“中国波特”。
唐东方为企业战略理论作出了重大贡献，其创建的发展战略理论，是目前中国最实用、最受欢迎的战略理论体系。发展战略理论是其与其咨询团队十余年管理实践经验、管理咨询经验和战略理论方法研究相结合的结晶。唐东方及其团队已经成功地运用发展战略理论体系帮助百余家企业取得了显著的业绩，实现了快速、健康、持续的发展。目前发展战略理论体系已经成为中国最受欢迎、最实用的战略方法论体系，被广大企业接纳与运用。唐东方及其团队已经成功地帮助百余家企业制定了企业战略，并取得了显著的业绩，实现了快速、健康、持续的发展。
唐东方主要代表著作有“发展战略四部曲”：《战略选择》《战略规划三部曲》《战略绩效管理》《战略对决》。这四本书是系统地阐述了发展战略理论与思想，全面介绍了战略的框架、制定及实施过程，并通过多个成功企业的发展战略来进行演绎。这四本书为企业战略学作出了突出的贡献，被业界称为“发展战略四部曲”，可与著名战略学家迈克尔·波特的“竞争战略三部曲”相媲美。这几本书也长期列当当网、卓越网战略类畅销书前列。
唐东方先生曾为百余家上市公司和大中型企业提供过咨询服务，为上万家企业提供过培训服务。其服务过的客户有：柳工、中国人保财险、苏宁电器、欢乐谷、建峰化工、广投集团、青松建化、中恒集团、西洋集团、金德集团、安兴纸业、星河地产、世纪证券、好孩子、富安娜、赛格物业、兴业银行、三友电器、广州房建、江西水泥、贵航股份、河池化工、卡顿连锁、久联化工、阿克苏电力、金立通讯、白云电器、宗申摩托、中国专利信息技术、金升阳科技、 艾科电子、瑞凌股份、爱德诺、欧莱雅、澳来福、康芝药业、奇奥柏查、华为、生意好、桑达集团、艾科电子、诚毅科技、讯锐通信、世联地产、宗申集团、宝安集团、新科众智、恒运股份、戴尔、广东投资、深圳农科集团、广信、金升阳、中国专利、星网锐捷、中国银行、三一重工、南山集团等等。
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针对此次课程您希望解决哪些问题？（重要指数：★★★★★）

1、                                                               
2、                                                               　

3、                                                               
温馨提醒：按问题重要性依次填写（最重要的请写在最前面），以增强培训的针对性，提升培训效果。
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