灭绝销售训练
课程时间：2017年8月11日周五(9:00-12:00;13:30-16:30)
上课地点：北京理工国际教育交流大厦，二层多功能厅
（北京市北三环西路66号——苏州桥东南角）
非会员价格：每人1980/每天（含讲义，笔，课件茶水，餐点）
汇款账户：户  名：华清润泽（北京）教育科技有限公司
开户行：中国工商银行股份有限公司北京惠新支行
账  号：02 0000 6309 0201 94904
培训对象：从事客户销售的营销管理者和销售人员、市场人员
课程纲要：

1、 发现一流销售的本真
1. 客户为什么选择你？
2. 一流销售的素质模型
2、 灭绝销售之心态修炼篇
1.强大的自我修复能力——自信力
2.与客户交心的沟通力——理解力
3.让客户信服你的魅力——影响力
4.让客户喜欢的交流力——取悦力
5.从不放弃的战斗力——恒定力
3、 野狼销售之销售口才篇
1. 销售员说话的三重境界
2. 销售的“1、2、3、4”法则
（1） 一种心态
（2） 两种问话
（3） 三种需求
（4） 换个角度看SPIN
3. 客户沟通的六个法宝
（1） 合理赞美
（2） 善讲卖点
（3） 指导性建议
（4） 价值塑造
（5） 应对竞品
（6） 制约与控制
4、 野狼销售之智慧销售篇
1. 对牛弹琴是谁的错？
2. 学会和顾客同频！
3. 拥有一双慧眼
4. 性格差异
5. 社会阶层的差别
6. 表情信息
7. 动作行为
8. 情绪和心理
5、 野狼销售之成交策略篇
1. 让步成交法
2. 黄盖成交法
3. 求婚成交法
4. 反引成交法
乘车路线图：北京理工大学--理工国际教育交流大厦（准四星）
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	非会员价格：1980/天
汇款账户：户  名：华清润泽（北京）教育科技有限公司
开户行：中国工商银行股份有限公司北京惠新支行
账  号：02 0000 6309 0201 94904


联系电话：010-62787660，13691597091 ,18600840967李雅静    微信：13691597091
电子邮箱：qinghuadaxue21sj@163.com   在 线 QQ：120079088  公众微信号：hqrz177 
