
卓越领导者的魅力修炼之

——您的形象价值百万
课程时间：2017年6月17日周六 (9:00-12:00;13:30-16:30)
上课地点：北京理工国际教育交流大厦， （北京市北三环西路66号——苏州桥东南角）
非会员价格：每人1980/每天（含讲义，笔，课件茶水，餐点）
汇款账户：户  名：华清润泽（北京）教育科技有限公司
      开户行：中国工商银行股份有限公司北京惠新支行

账  号：02 0000 6309 0201 94904
课程设计：方式：讲授、案例分享、演练、小组讨论等。
授课对象：企业高、中层管理者、各界商务人士

课程背景：
当代中国高速发展，依靠“短、平、快”成为“暴发户”的时代已经过去， 形象设计的实质是人生设计，没有完整的人生观依托、没有深邃的精神内涵的只是短期的功利主义表演。
空闲时我们是否会静下心来问自己：我的形象是什么？有否反应出我的追求、我的背景？我的成功是什么？我活着为了什么？我怎样能够更好的生活？我有什么潜力？我幸福、圆满吗？我受到尊敬吗？我在盲目奔波还是有节奏的生活？
这些问题看似是哲学家讨论的人生命题，它们却巧妙的隐含于你的形象当中，根植于你的内在，你的人生观、价值观、成长经历、教育背景、生活习惯等等，通过所有可见或不可见的细节表达传递。
形象，是一生的工程，不是做给他人看的表面演示，更不是掩盖自己内在的障眼法。形象的价值不在于你的服装是否值钱，在于你这个人是否值得信赖。
成功，也爱以貌取人，它喜欢那些举止得体、热情友善、真诚自信的人，厌恶那些穿着邋遢、刻薄无礼、虚伪自卑的人。不要渴望人人通灵，没有人有义务通过你糟糕的外表发现你优秀的内在。现实是：内在的品质、才能和信念也要通过外在的形象、举止来展示，就在举手投足间，你可能取得了人们的信任，或失去命运带来的机会。没一个人愿意让一个不可信的人承担重任，“成功”更加苛刻。
课程收益：
通过本次课程，从视觉、听觉、嗅觉到感觉，从服饰、沟通交流、生活方式、个人气质、商务礼仪、艺术品位到个人风格，建立成功的商业和社会形象，帮助商务人士实现从优秀到卓越的成功人生转型第一步！
课程大纲：
引言
什么是形象？
谁应该注意形象？
你考虑过这些问题吗？
模块一：服饰－修养和审美的无言名片
1. 不修边幅的人毫无社会影响力
   男、女基本商务服装
   衬衫和领带
   西装穿着原则
2. 你不知道的服装功能
   形象大师罗列的22条穿衣禁忌
3. 不要让太太包装你
4. 永远不把钱交给穿着破鞋的人
   鞋袜穿着原则
5. 饰物－您的增值器还是减值器
   手表、领带夹、笔、公文包、手套、腰带、首饰的佩戴原则
6. 女人穿着不当，保证一定失败
   款式、领、袖、裙摆等着装要求
模块二：气质－看起来就要像领袖！
1. 看起来就像领导
   思维、举止、穿着、讲话、为人处事，不知不觉成为那样的人
2. 面试还是面相？
   面试礼仪
3. 没有自信成功自然远离
4. 当你的成就还不及他人
5. 你没有第二次机会留下第一印象
6. 热情是个人中心品质的魅力
模块三：身体语言－更真实的揭示人的内在世界
1. 放掉“死鱼”般的手
   介绍礼仪、握手礼仪、名片礼仪
2. 像亿万富翁那样走路
   站、坐、蹲、走等姿态的作用
3. 没有国界的语言——神奇的微笑
4. 比舌头更擅于表达——眼神
5. 不能只观察外表——修养举止的区别
6. 相由心生——无法包装的心灵光环
模块四：礼仪－通往成功的必经之路
1. 你在品味食品，别人在品味你
   中、西餐具、敬酒和用餐礼仪
  座次礼仪
  自助餐礼仪
2. 高尔夫球场上的绅士——高尔夫礼仪
3. 守时等于信誉——律己敬人
4. 大人物的专属——健康的形象
5. 三代贵族——有钱买不来的品味
模块五：沟通－天堑变通途
1. 声音是交流的乐器
2. 开口即了解——闲谈的形象
3. 不要让舌头先行——学听再学说
4. 引人注目的最好时刻——当众讲话
5. 听出的形象——电话礼仪
6. 必不可少的赞美——吸引原则
总结：提高形象的七种方法——只有做不到，没有想不到
备注:以上大纲仅供参考,实际授课根据培训需求适当调整。
主讲老师：潘巍女士—商务礼仪实战专家
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一、讲师介绍：
国家注册高级企业培训师
美国认证协会（ACI）注册国际职业培训师(CIPL)
2187国际培训精英联盟执行委员
中国企业培训师联合会专家委员
国家软实力课题组特约讲师
中国城市经济学会教育中心特约讲师
中国教育战略发展学会委员
中国策划联盟会员 
注册礼仪培训师
国家高级茶艺师；专业品酒师
海航集团讲师；海航乘务教员
国际主任乘务长（客舱经理）；12年空中飞行服务经验；5年礼仪培训经验
二、授课风格：潘老师讲课风格清新风趣、优雅大方，极具亲和力。课堂生动活泼，采用情景模拟、角色扮演等多种寓教于乐的教学方法，紧紧地把教学内容与实践能力相结合，将理论知识演绎得生动易懂。
三、擅长课程：《魅力十足的商务礼仪修炼》、《卓越领导者的魅力修炼之形象价值百万》、《高端商务礼仪》、《服务接待礼仪》、《办公礼仪》、《乘务员礼仪规范》等。
四、培训过的客户：中共中央国家机关工作委员会、北京市西城区文化馆、中国移动、国家电网、船舶集团、中铁建电气化局集团有限公司、长九实业集团、普仁集团、北京卓乐艺术培训、华夏幸福基业、中水集团、动人多维营销顾问有限公司、三星电子、中国形象设计协会、尚德培训机构、中国期货保证金监控中心、中海地产物业公司、北京天佑大厦、北京众信国际旅行社、电影《浪漫天降》礼仪指导等。
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	非会员价格：1980/天
汇款账户：户  名：华清润泽（北京）教育科技有限公司
开户行：中国工商银行股份有限公司北京惠新支行
账  号：02 0000 6309 0201 94904


联系电话：010-62787660，13691597091 ,18600840967李雅静    

微信：13691597091电子邮箱：qinghuadaxue21sj@163.com   
在 线 QQ：120079088  公众微信号：hqrz177 
乘车路线图：北京理工大学--理工国际教育交流大厦（准四星）
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