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富于影响力的商务演说  
从0到1成为优秀的演讲者
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	谁来参加？
	课程时长

	· 公司部门经理，需要做汇报者
· 马上面临一个重要演讲或经常需要在众人面前演讲
· 任何想要成为一个优秀演讲者的人
	· 2天（14小时）

	有何收获？
	先决条件？

	· 知晓商务演说的不同类型及场景
· 理解商务演讲内容设计的思路和方法
· 学会告知型演讲的设计并演练技能
· 学会说服型演讲的设计并演练技能

	· 热爱演讲的人士


	为何参加？

	本课程通过2天六个模块的内容学习修炼商务演讲基本功和表现力及如何让演讲更具逻辑性和吸引力，帮助你学会运用充满信心的出色表现力在竞争中脱颖而出


课程大纲
第一模块：了解自己的演讲能力(1hr)
· 演讲能力自我评估
· 学员热身演讲与点评
· 名人的演讲风格——不同风格的优势能力不同
第二模块：商务演说的场景(0.5hr)
· 头脑风暴：日常工作中实际的商务演讲场合
· 商务演说的不同类型和场景——“商务演说矩阵”
· 商务演说中容易犯的错误和不良习惯
第三模块：商务演说的内容设计(1.5hr)
· 商务演说的准备
· 4步内容设计流程
· 分析听众背景、需求和心理状态
· 演讲目标设定与话题选择
· 确定演讲中心思想
· 总结归纳演讲要点
· 设计方法列举——常见开场白和叙述架构
· 演练：重新构架你的实际工作演讲
第四模块：告知型商务演讲 (3hrs)
· 如何让别人听懂自己讲什么？
· 告知型演讲的准备和内容设计
· 限定主题和时间
· 有序安排演讲要点
· 善于举例子，摆事实
· 避免过度使用专业术语
· 让数据变的对听众有意义
· 比喻和对比的手法
· 可视化语言
· 告知型演讲的运用
· 如何做好工作汇报
· 如何解析产品，做好产品说明
· 如何在开会中清晰表达
· 优秀告知型演讲视频案例分析
· 演练：小组告知型演讲设计、练习和点评
第五模块：说服型商务演讲(3hrs)
· 如何赢得听众对你的信任？
· 说服型演讲的设计
· 有吸引力的开场方式
· 获得听众的肯定回应
· 展现出你的热情，传递价值给听众
· 学会讲故事，引起听众的共鸣
· 让观众和你站在同一立场
· 运用非语言的技巧给观众下“心锚”，获得认同
· 说服型演讲的运用
· 如何让你的提案更有说服力
· 如何在产品宣讲中让客户信服
· FABE演讲技巧分析
· 和观众的互动技巧
· 有效应对听众的提问和异议
· 商务场合的问答策略
· 精彩说服型演讲视频案例分析
· 演练：小组说服型演讲设计和练习
第六模块：实战商务演讲大练兵与总结(3hrs)
· 学员真实演讲主题分组准备
· 实战演讲练习
· 学员与导师点评
· 全程录像
· 课程总结和分享

相关课程
· 作为经常需要公众表达的你，可能还会对《金字塔原理——逻辑思维与有效表达》感兴趣
· 想要在演讲技能上更进一步，你可能需要学习《魅力演讲技巧》


讲师简介
陈 先生
· 背景经历
· 肯耐珂萨讲师，顾问	
· 演讲专家，全国英文演讲冠军	
· 中国冲击世界演讲冠军第一人	
· 中英文双语培训师、沟通和领导力教练	
· 《超级演说家》第二季全国四强选手教练	
· 《琢磨先生脱口秀》剧场演出制作人、主持人	
· 《菁话筒》青年职场发展公益项目创始人	
· 英国管理公会认证国际职业培训师	
· 原蒂森克虏伯亚太培训学院高级管理培训师	
· 原英特尔中国有限公司资深项目经理兼讲师	
· 上海交大硕士，硅谷工作经历，美国波士顿助教讲师	
· 擅长领域
· 《公众演说》、《商务演讲技巧》、《商务英文和邮件写作》、《培训培训师》、《跨部门和跨文化沟通》、《团队管理者五项修炼》等。
· 服务客户
英特尔，IBM，通用汽车，微软，强生，可口可乐，摩托罗拉，施耐德，中信证券，恒生银行，摩根士丹利，南方基金，松下电器，辉瑞制药，雅培，陶氏化学，蒂森克虏伯，国际黄金协会，路易威登，彪马，大冢医药，英国培生，伊顿，赛默飞，罗地亚等	
· 学员反馈
· 陈老师的课程比较生动，有意义，易懂，节奏紧凑，实用。他的授课方式充满激情，语言幽默，吸引人。
    ——黄女士（某知名外资银行）
· 看录像才发现我的肢体语言有那么多问题，这是我以前没有想到的，经过两天学习以后有立竿见影的效果，很容易运用到实际工作中的演讲上去，陈老师的课程十分实用。
     ——刘先生（某国有知名医药公司）
· 这两天课程非常注重实战练习，陈老师非常有气场和魅力，在笑声中带领我们一个环节一个环节练习，一步步强化，收获不小，两天很有价值。
     ——郑先生（某大型国有通讯公司）
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