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百战百胜的营销体系
主办单位：一六八培训网  www.peixun168.com
开课时间:  2018年06月28-29日 石家庄  09月01-02日 昆明  09月15-16日 佛山   2018年10月20-21日 泉州    10月26-27日 大连
学习投资:8800元/人(含培训、教材、场地费、发票等) 《此课程不含午餐》
咨询电话：0755-86154193  86154194  【联 系 人】胡先生   林先生
学员对象：企业领导者、营销负责人、营销策划等
注：此课程我们可以提供企业内部培训与咨询服务，欢迎来电咨询。
课程背景：	
同质化、低利润困境、经营瓶颈，对于广大中小企业来说，这三个问题史总萦绕心中，不解决，大浪淘沙，很容易折戟沉沙！但今天，无论大企业还是中小企业，面对的问题其实只有一个，在经济新常态的影响下，如何去理解新的消费者？如何去指定新的营销战略？拟定心的营销战法？如何完善自身营销体系？
课程大纲： 
模块一 战略篇——先胜而后求战的营销战略
1 重新认知“营销”：为客户创造真正的价值
1.1 失去大方向的革命：112 年的管理迷思
1.2 企业基本功能：大师一直被忽视甚至从未被看到的忠告
1.3 中国营销现状：企业对营销本身没有系统和全面的掌握
2 制定营销战略：创造他人无可取代的地位
2.1 STP：系统阐释营销战略是整个营销过程最关键的部分
2.2 你在销售什么？最大的成功源于对产品最基本的描述
2.3 找到你后半生的方向？五种市场选择策略
[bookmark: _GoBack]3 极度竞争时代的生存之道：差异化
3.1 突破同质化困境：用 1%的不同赢取 100%的市场
3.2 只要你想，所有产品都可以实现差异化：差异化的三条路径
3.3 差异化策略的七个原则&三个命门
逆势增长落地工具：寻找差异化的九大方法

模块二 品牌篇——冲出货品化的品牌建设法则
1 品牌无捷径：品牌位于心智中
1.1 品牌解决的是满意度和美誉度的问题
1.2 品牌始终没变过的核心作用
1.3 一个商标能否构成品牌必须满足的两个条件
2 品牌有捷径：创造一个新品类
2.1 品牌最重要的特性
2.2 打造品牌最有效、最具生产力、最有用的途径
2.3 不花钱做品牌的几个出路
3 打造强势品牌：完善企业顶层设计
3.1 透过顾客的眼睛审视打造优秀品牌的两大利器
3.2 把所有的鸡蛋放到一个篮子里：品牌建设六要素
逆势增长落地工具：小公司品牌化六个策略

模块三 战术篇——远超对手的营销战术组合
1 线下营销：推动征服顾客的体验式营销
1.1 传统渠道的未来发展大势
1.2 把握体验式营销的核心
逆势增长落地工具：体验式营销五要素
2 线上营销：开展低投高产的内容营销
2.1 B2C 的“营销策略之王”
2.2 内容营销的九大优势与三个关键点
逆势增长落地工具：内容营销六大原则
3 行业营销：实行风险逆转甩开竞争对手
3.1 经济条件不好的时候，对客户好一点
3.2 让客户全方位满意的方法
逆势增长落地工具：风险逆转五步法

模块四 执行篇——铸造一级战力的销售团队
1 宏观层面：导入战胜一切困难的极限主义营销文化
1.1 大衰退时期，高绩效企业和低绩效企业的重大区别
1.2 拼命三郎精神：营销文化的精髓是营销理念与其价值观
1.3 建立一种标志：营销文化的价值在于构筑企业核心能力
2 中观层面：开发让菜鸟变老鹰的标准化销售体系
2.1 把复杂的销售提炼成明确的“模式”：柔性营销模式
2.2 把模糊的行动分解成清晰的“流程”：四步销售流程
2.3 把低效的沟通制作成高效的“工具”：系统成交工具
2.4 把平庸的语言总结成高明的“话术”：销售语言剧本
3 微观层面：设置让业务员玩命干的三极激励机制
3.1 一极激励：鼓励全员达成销售指标
3.2 二极激励：刺激超额达成销售指标者
3.3 三极激励：不额外投入，实现超强激励效果
逆势增长落地工具：三种具体、有效的极限主义方法
模块五 演习篇——模拟营销实战沙盘
培训师介绍：司马剑明
第一极——杰出的实践者：历任世界500强企业高级经理、港资公司总经理；独具消费品、工业品两个领域十余年顶级营销管理经验——中国医药行业处方药第一品牌销售奇迹的缔造者&大陆高层建筑应急救援第一人、中国第一部建筑应急逃生“国家标准”的启动者。
第二极——终身的学习者：始终专注于营销策略、销售管理和销售领域的研究及解决方案的提供/升级，即将出版专著：《业绩王朝》、《藏在你口中的财富》。
第三极——专业的分享者：中国十大培训师；美国国际职业资格委员会（ICQAC）高级资格培训师；国际职业培训师行业协会（IPTS）高级培训师；清华、人大、蒙代尔等高校特聘教授；多家咨询机构的金牌讲师。
第四极——高效的激励者：将生命的感动和学习的分享倾力融入每一堂课程，源自心灵深处的巨大震撼，不断激励自我与他人的思索、行动及改变。
第五极——持续的创新者：推崇“不创新，毋宁死”；不止于理论创新，更关注实践中的转化；独创大型商战互动游戏，沸腾的现场、深刻的启迪非同凡响。
核心课程：         
“殿堂级”营销管理大课：《业绩王朝——缔造极限绩效的绝顶营销策略》
最具竞争力服务类课程：《让客户回头——穿透心墙的深度服务策略》
销售管理第一课：《绩效坚锋——铸造顶级销售团队的系统精要》
全新战略性大客户销售课程：《触及巅峰——赢得重磅订单的解决方案式销售》
总裁班课程：《超速赢利——总裁营销致胜全攻略》
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	参会人数：_________人，费用合计：_________元； 付款方式：□ 转帐 □ 现金
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