讲出你的职场影响力
时间：5月29-30日
地点：广州
培训费用：4380元

授课对象：

创业者   商业路演/融资路演/新品发布

营销团队 方案演示/工作汇报/竞标演示

管理团队 管理激励/述职汇报/媒体发布

技术团队 项目汇报/技术交流/销售支持
课程背景：

一场精彩的商业路演、媒体发布会、产品发布会、方案推介……不仅彰显企业格局与实力，更能够创造出更多商业机会与价值。

一次杰出的工作汇报、方案呈现、竞聘演讲……不仅能让你在职场中脱颖而出，更有助于打造个人品牌。
培训目标：

· 克服公众演讲紧张的方法

· 快速汇报工作的方法

· 讲故事的技巧

· 公众表达的底层逻辑
课程大纲：

01  破局篇

一、打通职场影响力的任督二脉

      1、职场人为什么要研习商务演讲

·  商务演讲与职场影响力

2、站上舞台 开口说话

·  别出心裁的自我介绍

3、克服公众演讲恐惧的两种方法

·  心里暗示法

·  变未知为已知法

教学方法及工具：破冰、组建团队、引导、

实战演练

02  心法篇

      二、内化于心
1、你的听众到底想听什么

·  商务演讲的万用GPS模型

      2、商务演讲经典场景全解析
·  工作汇报

·  客户提案

·  企业介绍

3、情景演练&导师点评

教学方法及工具：引导、观念梳理、实战演

练

03  招式篇

      三、外化于行
1、如何用一分钟汇报工作
·  麦肯锡电梯模型 PREP

·  实战游戏：荒岛求生

2、如何讲好职场故事
·  极简故事模型 5C

·  经典视频拆解：乔布斯演讲/美好的一天

·  架构你的职场故事

3、 如何掌控舞台 气场全开

·  商务演讲呈现的三大常见问题

·  正确的身体打开方式

·  语言的节奏感训练
· 教学方法及工具：引导、游戏化演练、视频
解析

04  实战篇

      四、知行合一
·  大型汇报演讲

·  导师点评&评选最佳

 颁发结业证书

讲师介绍：

李金泽老师：

教育及资格认证：
· 高级讲师

· 中英双语商务演讲教练

· TEDX演讲教练

· 美国PMI认证项目管理专家

· 芬兰Grape People国际引导认证

· 中国人民大学外交学硕士。
讲师经历与专长：
· 李老师现任：军工电子行业智能制造科技公司  首席运营官。负责公司的整体运营优化，包括公司发展战略的优化及落地、供应商管理、销售管理、业务流程优化、融资等。

· 曾任：军工央企 海外市场部副总

· 李老师拥有12年国际商务实战经验，操盘的国际项目总金额超8亿美金。曾负责集团公司伊朗市场的开拓，实现中国系统级民用航空产品在该市场的首单突破。李金泽老师的商务演讲对象涵盖政府官员、企业高层、项目经理及各领域专家。多年的国际市场历练，练就了以结果为向导，能驾驭各种场景的硬核实战风格。

· 中国电子科技集团国际贸易平台单位 海外市场部 副总

· 负责中国电科非军用级产品在中东市场的营销推广工作，与团队共同组建了集团驻伊朗代表处，与德黑兰市政府、伊朗国家石油公司等国家机要单位、部门建立了战略合作关系，有效推动了双方合作进程。

· 代表中国电科于德黑兰智慧城市国际论坛做英文主题演讲，提升了公司专业化、国际化的品牌形象，广受好评。

· 负责团队成员的业务培训，涵盖商务演讲，商务礼仪，国际贸易实务等。

· 进口事业部 高级客户经理

· 负责中国电科20余家科研机构的国家重点项目引进工作，为神州飞船、嫦娥探月、奥运安保等国家重大工程项目提供进口保障。完善项目引进流程体系，推动网络平台的建设。主导商务谈判300+场次，累计引进项目超5亿美金，业务熟练零差评，被称为满意度最高的大客户经理。

· 负责新员工业务培训，涵盖大客户销售，谈判技巧，国际贸易实务等。
培训客户及讲课风格：
· 李老师培训过众多知名企业，其中有：壳牌中国、中国电科、歌华有线、招商银行、黑芝麻胡同小学、富丰实业产业园、友邦安达互联网金融等。

李老师授课风格：

· 有实战 头脑风暴 案例分析 小组研讨 

· 有意思 角色扮演 互动游戏 视听震撼

· 有温度 注重感受 关注当下 触发改变
报名详情：

培训费4380元（含资料费、午餐费、专家演讲费）；住宿统一安排，费用自理；

请填妥回执表,连同汇款单传真至会务组(此课程不提供电子教材)

《讲出你的职场影响力》报名回执表
单位名称                    　  通讯地址                   　  　 邮编             　

联系人姓名                        职务                     电话                      
参会人姓名                        职务                 　　手机          　　        
参会人姓名                        职务                 　　手机          　　        
E-mail                                    是否预订房间        房间数量       订房日期           
发票抬头                                                                                      　

付款方式：现金□ 　汇款□　 支票□（在所选项上打“(”）　汇款金额             　汇款日期   
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