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《微信营销实战攻略》
   










主讲老师：何娜（商务部中国国际电子商务中心讲师、阿里巴巴天下网商高级分析师）
授课对象：从事电商、微商营销人员
企业类型：不限
企业大小：不限
时间安排：2020年5月22日9:30至17:00
地点安排：待定
参课费用：学习卡套票6张/人   
现金票2500元/人 购买学习卡享受更多优惠

人数限制：80






课程收益
1. 了解什么是微营销，学会个人塑造给自身进行定位
2. 如何利用文字和图片做到视觉呈现，并学习微营销的销售策划
3. 提高拓展好友不断引流和建设管理团队的能力
4. 知道社群营销的运营与范围


 课程大纲  Outline



一、了解微营销 
1. 为什么要学习微营销
2. 淘宝运营与微信运营的区别
3. 微商当下的三种模式
4. 微商需要摆正的一些关于“赚钱”的价值观
5. 你必须要了解的公式
6. 什么产品更适合微商渠道
7. 微商的终极形态到底是什么样的

二、个人塑造
1. 个人定位
1) 不会定位的麻烦
2) 定位清晰的好处
3) 朋友圈的形象工程六个一
2. 成为微友心中的明星
1) 有种
2) 有料
3) 有趣
4) 有情
5) 有品

三、视觉呈现
1. 文字视觉
2. 图片视觉七大呈现形式
1) 尺寸
2) 数量
3) 构图
4) 逻辑
5) 色彩
6) 内容
7) 主题

四、销售策划
1. 正确的朋友圈发布时段和频率
2. 如何有效的挖掘客户需求
3. 六种营销策划具体实操方法
4. 给客户一定要购买你的理由
5. 一对一成交五大法则
1) 假定成交法 
2) 假定成交+追问成交法
3) 二择一成交法
4) 三择一成交法
5) 帮助客户做决定成交法

五、加入拓展
1. 线上拓展好友的10种方法
2. 如何与陌生好友互动
3. 如何增加精准的微信好友数量
4. 如何让人主动扫码来到你的群里
5. 实体店如何引流到店

六、团队管理
1. 为什么要建设微商团队
1) 建立团队的优势
2) 如何选择发展对像
3) 培养新代理的重要性
2. 不容忽视的微群文化建设
3. 团队管理的3个要点
1) 以钱财养其身
2) 以知识养其脑
3) 以情感养其心
4. 如何激励队员的信心

七、社群营销
1. 为什么要做社群
2. 社群能给我们带来什么
3. 什么样的行业适合做社群
4. 做社群应该选择什么样的群体
5. 成功的社群是怎样运营的
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  资历背景	
1. 商务部中国国际电子商务中心讲师
2. 阿里巴巴天下网商高级分析师
3. 淘宝大学官方精品课讲师

授课风格
1. 授课内容会根据实际地区的电商环境，商家基础层次调整分享的知识内容。擅长从案例中梳理提炼方法论，供商家举一反三实操落地授课思路清晰，逻辑严密，所授课程逻辑清晰内容充实，接地儿气可复制。
2. 有丰富的多品类运营经验，擅长类目环境数据分析，新品的包装设计，视觉呈现以及产品文案策划。

授课经验
佛山万企电商学院、东莞全市残疾人专职委员电商培训、广州岭南电商产业园、深圳零极限速卖通学院、湖北鄂州市电商峰会分享嘉宾、 深圳启航教育、东莞蓝科跨境电商产业园、商务部电商培训学院江门基地、 陕西各县域电商办、商务部扶贫联盟 首届中国特色农产品上行电商培训嘉宾、陕西西安大中专院校残疾人电子商务培训、国际残联 残疾人培训师“互联网+”培训

课程预告
时间：2020年5月30日（周六）
课题：《高级行政秘书助理职业化能力特训》
主讲：祁娜（原摩托罗拉(中国)电子有限公司企业内训师）
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