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                                                       帮助企业成长——助力共赢

我赢为王——冠军销售心态课（网课）
————————————————————————
培训时间：2020年5月25-27日（3天每晚20:00-22：00）直播

培训对象；营销经理，销售主管，市场负责人 ，销售人员
培训费用：799元/人（直播） 399元/人（录播） 3980元/人（线下面授）

学习工具：企赢微课堂在线学习平台

1.学员微信群社群辅导作业学员提问解答。
2.企赢微课程随时可回看，利用碎片化的时间充电。
3.企赢微课网课都采用账号密码进入制防止非购买课程人员参与听课。
4.凡事参加企赢微课堂学员购买课程回看期限1年。

服务热线：18820199517  彭老师  

温馨提示：此课程我们可以提供企业内部培训与咨询服务，欢迎来电咨询。

当今越来越多的管理者发出感叹：现在的员工宣扬个性独立，追求自我实现，不听话、不服从，甚至缺少团队精神，队伍越来越难带了；更有甚者，有的员工把工作当跳板，稍不如意，动不动就辞职，一年换几份工作，更别谈职业化与忠诚度了，面对员工的这种态度，怎么可能为公司创造价值呢？因此，把员工的心态调整和激发成积极的、敬业的、阳光的，成了越来越多的企业管理者的迫切期望与需求。
一个健全的心态，比100种智慧都有力量。——查尔斯·狄更斯 

正确的心态是成功的捷径。——拿破仑·希尔  

【培训目的】

培养员工感恩精神，提升员工责任意识
塑造企业创新文化，提高企业竞合能力

全面改善职业伦理，实现企业和谐管理

【培训收益】

调整销售人员服务心态
提升销售人员冠军信心
打造销售团队的凝聚力
打造专业化的销售团队
【课程时间】
1天

【培训老师】
鲍明忠老师
【授课风格】 
逻辑严谨 轻松诙谐 阳光正能量 化繁为简 实战演练
【课程方法】
讲授40%、情景模拟40%、视频解读10%、互动点评10%

【主要学习内容】
概述

态度决定一切；
销售人员必备的十大心态；
承担责任是基础保证

成功的基石。
举例

二、如何理解冠军团队的定位？
1、必定成功的六大角色；

2、角色决定人格；

3、气度影响格局。
4、举例

三、我们从事的什么行业？
1、永远不会消亡的行业；

2、太阳底下最伟大的行业；

3、发展速度最快的行业；

4、专业化程度越来越高的行业。
5、举例

四、我们服务对象是谁？
1、对品牌的支持者；

2、顾客到底是谁；

3、顾客价值等式；

4、顾客为什么不上门了；

5、销售的最高境界；

6、举例。

五、我们的目标是什么？
1、目标的定义；

2、哈佛大学的一项实验；

3、锁定目标；

4、达成目标的9步

六、我们为什么要工作？
1、工作的定义；

2、公司存在的8类人；

3、剩余价值；

4、工作可以得到什么？
5、举例

七、我们的思想的误区是什么？
1、混；
2、盲；

3、拖；

4、推；

5、推卸；

6、想当然；

7、反应慢；

8、借口多；

9、情绪化；

10、牢骚满腹；

11、力不从心；

12、授权不足;

13、沟通不畅

14、流程不清楚；

15、监督力度不够

八、我有13个必定成功的信念

九、冠军队员应具备的好情绪以及技巧

    1、具备好情绪，避免的情绪；
2、技巧；

3、避免和注意的事项。
4、举例与互动

十、一切力量的源泉
创新思维是业绩的保证；
感恩是一切力量的源泉

主讲老师：鲍老师

擅长领域：团队管理 | 沟通技巧 | 激发激励 思维突破 企业管理 营销策划
营销实战派专家

营销管理培训专家
2015年度中国好讲师

2015年度、2016年度中国诚信讲师

山东大学经济学院MPA
山东大学、上海交大、清华大学总裁班特聘专家  
山东广电集团营销顾问
天津农业厅 特聘专家

【主要培训领域】
品牌营销塑造

谈判技术与沟通技巧
营销成交技巧训练
营业厅终端销售实战训练
班组建设与团队管理

员工激励、心态调整
情绪压力管理

经销商的管理和辅导培训

【主讲核心课程】
《互联网时代新营销》
《营销品牌塑造》
《狼性团队训练营》 
《经销商创新管理》 
《必定成交的情景营销力》

《必定成功的大客户销售策略与技巧》
《必定成交的说服沟通艺术》

《落地执行、打造高效执行力》

《自动自发、为自己工作》
《团队打造以及凝聚力提升》
《讨价还价的谈判艺术》

《实战服务训练营》 

《金牌店长训练营》
《经销商盈利密码》 
《情绪、压力管理》
《会议营销密码》
《品牌营销---卖点的提炼策略与技巧》
《品牌营销---定价策略与技巧》           
【资历背景】
鲍明忠老师曾服务于世界500强的跨国企业集团泰国正大、美国强生、台湾脱普，先后任职区域经理、营销总监、生产总监、培训总监、办公室主任、营销总经理、总经理,具有丰富的实战经验和管理经验。现任多家企业的营销顾问和内训咨询师、特约老师，专业的、资深的销售实战、实用、实效培训老师，员工的心态、激励培训老师，10余年培训规划及咨询行业从业经历，致力于营销、激励、团队方面的课程开发、培训及咨询辅导工作。曾主持或参与500家企业的培训及咨询辅导项目，与团队一起帮助百数家企业建立了销售标准及培训流程，训练了50000名员工。

【培训方式】 

    互动授课、小组讨论、案例分析、故事寓言、体验式训练、实战技能训练、头脑风暴、思维开发训练、音乐引导、角色模拟、影视启发、小组竞赛、个性化辅导、远程辅导、团队帮扶。

【授课经历及客户评价】

鲍老师的课程幽默风趣，互动性强，以其高水准的专业水平和独具魅力的亲和力，透过案例分析、疑难解答和针对性的讲解，以生动活泼的授课方式带领学员全情投入，使学员在各自领域实现突破，得到全面提升，老师的培训课程赢得了社会各界的高度赞誉，产生了轰动效应。
授课内容：授课结合多年实战的案例，通俗易懂，启发性强，接地气。
授课风格：生动幽默、充满激情、言语犀利，有效激发决策者思考高度与深度。
授课效果：讲课内容课上易于掌握甚至已经熟练掌握，课后更易于操作，实战性极强！

【部分学员评价摘录】

鲍明忠老师的培训总是理论结合实际，更偏重实际，总是掌声加上笑声，总能让您了解问题并解决问题，总能让您听了还想再听，使自己的工作能力不断提高和优化。

                          -------移动通信总经理   刘勇

鲍明忠老师的课程非说教式的演讲，非言之无物的搞笑，句句都是经验之谈。让您在最短的时间汲取成功着的方法与经验，时时让您会心一笑，使学习成为一种至高无上的享受。

                          ------中国邮政副局长 范世宝

听鲍老师的培训有三难，他言之有物——令你不重新自我检讨难，鲍老师幽默风趣——令你不捧腹大笑难，鲍老师经验丰富——要你听其言，起而不成功也难。

                        ------鼎隆化工总经理  田胜军

“鲍明忠老师讲课非常棒，人很敬业，很喜欢他！谢谢鲍老师......”                      ------锦川花生食品集团董事长  苏贵勇

经过鲍明忠老师手把手的培训，传递真经，员工整体素质飞速提升，培训有系统理论高度、有实战操作，并且有非常强的“独创性”，被学员爱喻为“最具有实战经验的老师”、“人生最有益的导师”。

                   -------关东坊酒业董事长   景晓波
6、“鲍老师在课堂上的每个细节都告诉我什么叫激情、教养......”， 

                -------金牛建材总经理   刘总
7、“刚听完鲍老师讲的课，真的很精彩，很生动，通过亲身经历，让我看到了一个讲究礼仪，注意细节，激情四射，热情似火的老师”
            -------中国讲师网CEO  刘庆云

8、“案例丰富、生动，观察入微，非常实用”，“鲍老师的课有厚度，有深度！同时居然还这么形象生动......”。

                -------三株集团  吴炳新
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备注：为确保您的名额和及时参加，请提前将《报名表》填好后回复，我们将有专人与您联系确认，并于开课前发出《开课邀请函》。培训时间、地点、住宿等详细信息请以《开课邀请函》书面通知为准，敬请留意。谢谢！详询热线：18820199517 (彭老师)
地址：深圳市龙岗区布吉街道吉信大厦17K   电话：18820199517       QQ:2857848000
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