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                                                       帮助企业成长——助力共赢

视觉销售-----商品陈列（网课）
————————————————————————
培训时间：2020年6月7-10日（4天下午15：:30-17:30）直播

培训对象；店长、区域督导、营运经理、陈列主管、陈列经理等与终端陈列人员
培训费用：799元/人（直播） 399元/人（录播） 3980元/人（线下面授）

学习工具：企赢微课堂在线学习平台

1.学员微信群社群辅导作业学员提问解答。
2.企赢微课程随时可回看，利用碎片化的时间充电。
3.企赢微课网课都采用账号密码进入制防止非购买课程人员参与听课。
4.凡事参加企赢微课堂学员购买课程回看期限1年。

服务热线：18820199517  彭老师  

温馨提示：此课程我们可以提供企业内部培训与咨询服务，欢迎来电咨询。

【课程背景】

   业绩好的门店，陈列就好吗？？？但是陈列好的店铺未必业绩好。其中道道你知道吗？

   陈列不是简单的理解好看漂亮，陈列在今天已经成为一门视觉科技和空间科学相结合的专项技术。陈列根本目的：协助提升销售业绩，增加门店的纯利润！美国市场营销学会（AMA）研究表明，人们关注某一个商品的时间通常在于前3秒，在这3秒钟的时间内决定要购买商品，70%是因为产品的视觉表现力。

陈列必须考虑到商品的个性特点和功能、外观、色彩等诸多方面的元素，从品牌文化、空间构成、色彩搭配、款式组合、氛围营造等多方面来考虑，既有艺术性的体现，又有商业化的效果。它涵盖了心理学、美学、视觉艺术和营销学的科学知识，在给人美感和思想愉悦的同时，有效提升销售额。

【课程目标】

一、掌握终端卖场视觉营销的意义,学习陈列技巧，有效提升店铺业绩；

二、通过对陈列方法的学习，做出吸引顾客并具有美观与实用的陈列

【课程形式】

知识讲授+实战案例+图片分析+互动讨论+店铺学员实操+作业现场点评+工具表格

【培训特色】

互动式教学: 讨论、案例分析与互动，提高学员的实操性，理论与实践相结合

特训营形式: 连续1 天集中授课，短期封闭强化训练，确保培训效果

沙盘模拟: 现场进行案例的实操演练，有效提高学员实际的操作技能

【课程内容】

第一章：陈列构思

讨论：陈列对于销售，有什么作用？怎样做出对销售有用的陈列呢？

一、什么叫陈列

二、陈列的目的和意义

1、运用视觉陈列来表现品牌的价值

2、运用视觉陈列促进销售业绩

3、视觉陈列让产品更具说服力

三、陈列如何分类

1、功能

2、系列

3、价格

4、卖场

四、消费行为分析

1、客户类型

2、消费心理

3、SOR消费模型

五、陈列构思六大要素

1、消费群体

2、竞争环境

3、品牌文化

4、空间构成

5、氛围营造

6、产品 

第二章、卖场空间规划

讨论：店铺有冷区和热区，如何确定店铺的黄金陈列点？

一、卖场类型

1、理想边柜——U型卖场

2、变化边柜——E型、C型、V型

二、平面设计展示在店铺陈列中的意义

1、店铺卖场的构成解析

2、人体工程学在卖场规划中的运用

3、顾客行走路线的设计

4、考虑竞争对手的布局

三、空间的尺度与布局

1、陈列空间

2、空间尺度

3、空间布局

讨论：店铺空间设计，对陈列有影响吗？

四、卖场陈列区域划分

1、一吸

2、二销

3、三连

4、辅助

第三章、店铺陈列技巧

案例：卜蜂莲花超市陈列 

一、店铺陈列的“三P”

1、VP

2、PP

3、IP
4、陈列的“三P” 在店铺的应用

二、“性感”陈列技巧

1、“性感”陈列之四性

2、“性感”陈列之三感

3、“性感”陈列在店铺的应用

抢答：三P的含义

三、不同区域的店面陈列与店面布局

1、主推陈列

2、焦点陈列

3、对比陈列

4、促销陈列

5、新品陈列

四、色彩的基本原理？

1、三原色、色相、明度、纯度如何划分？

2、色彩给顾客带来什么样的感觉？

3、色彩基本搭配方式

五、引发顾客购买欲的八大陈列原则
1、可获利原则
2、陈列点原则
3、吸引力原则
4、易见易触原则
5、商品搭配原则
6、一目了然原则
7、色形搭配原则
8、清洁卫生原则
第四章、六大生活场景配搭陈列技巧

一、婚庆

二、宴会

三、生日

四、职场

五、户外

六、夜总会
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基本介绍

( 吕老师，个人销售冠军获得者。
( 吕老师，带领团队获得团队销售冠军。
(曾任：苏宁电器华南地区运营总监、广东比音勒芬有限公司营销总监、广州市佛伦斯服饰市场营销总监及培训总监等

( 吕江老师，管理过的部门有加盟部、零售部、市场部、培训部、人力资源部、物流部等，对于业绩提升、企业管理和团队打造，具有丰富实战经验。



( 倒干货，讲案例
讲自己团队管理中的亲身案例，拒绝理论满堂灌，通过案例、故事的植入，让课堂生动鲜活起来，让学员身临其境。
( 频互动、翻转课堂
参与是最好的学习，一滩死水的课堂纵然全是干货，其吸收率也大打折扣，吕江老师善于互动、让学员在研讨中得出答案，享受互动的乐趣。
( 落地性、效果优良
课堂的目的在于改造学员的心智，重塑他们的行为，吕江老师的课堂会给出自己职场多年的经验、工具，让学员学有所乐，学有所获，学有所用。
 

	序号
	销售类
	通用管理

	1、
	《消费升级下的新零售运营》
	《中层MTP  : 中层管理者技能提升训练》

	2、
	《服务营销》
	《高效沟通》

	3、
	《基于客户心理的销售技巧》
	《高绩效团队打造》

	4、
	《大客户销售与维护》
	

	5、
	《门店双线运营---业绩倍增》
	

	6、
	《移动互联网时代经营型店长》
	

	7、
	《盈利经销商》
	



 电信电器：

中国航天、江西省移动、四川广元移动、四川宜宾移动、四川绵阳移动、重庆移动、万州移动、奉节移动、彭水移动、广东省移动、广州移动、汕头移动、广东云浮移动、宁夏移动、广东清远移动、那曲移动、广州电信、南海电信、韶关电信、深圳福田电信分公司、广州曾伍通讯、肇庆新天地通讯、富士康夏普电器、博世西门子、创维彩电、美的集团、海尔集团、浙江九阳电器、苏泊尔家电、四川长虹家电、TCL集团等··· 
  百货行业：

名创优品、合肥银泰中心、合肥银泰商城、广州时尚天河商业广场、卜峰莲花超市、翠丽珠宝、丽叶珠宝、德国HAPE、隆丰皮草、茵茵股份、浪莎集团、安踏集团、乔丹集团、木林森男鞋、卓诗尼鞋业、卡丹路鞋业、BOSSSUNWEN鞋业、CPU鞋业、特步鞋业、诺贝达鞋业、BOSSSUNWEN皮具、金利来皮具/英国KC服饰、DANIEL HECHTER服饰、奥玛服饰、BOSSSUNWEN服饰、卡宾服饰、 金利来服饰、PAT服饰、 杰克琼斯服饰、 比音勒芬服饰、 雷迪波尔服饰、罗蒙服饰、 佛伦斯男装、 爵士丹尼服饰、路卡迪龙服饰、 迪赛服饰、 迪莱服饰、yiner女服、雅莹女服、玩+女装、杰克.琼斯、群豪服饰、鹰鹏服饰、李宁体育用品、爱婴岛婴童用品、艾可艾奇童装、小熊憨尼童装、都市丽人、艾奇拉内衣··· 
  家居建材：

广州星艺装饰、佛山新濠陶瓷、东鹏陶瓷、好太太集团、穗宝集团、春天木门、方太厨卫，莱德斯厨具、四方家具、河北依丽兰家具、全友家俬、中山美盈家具、丝宝国际集团、香港皇朝家私、红苹果、联邦家居、瑞邦家具、喜临门、欧亚达集团、好百年集团、雅兰床垫、穗宝床垫,红星美凯龙、第一城家居、鹰潭国际家具建材广场、客家园林股份、合兴建设···
银行：

  广州南粤银行、深圳中国邮政
其他：

华氏大药房、飞特物流、罗曼诺日化、爱车有道汽车维修连锁、广东省高速公路、广东省佛山高速公路、江苏省京沪苏高速公路、广州爱机汽车汽车配件有限公司、广东箭冠汽车配件有限公司、西樵山风景旅游区、TOYO机械、山东中百集团、商都集团公司、无锡标榜化妆品公司、美丽小铺化妆品、欧洁蔓化妆品、青岛信德科技、真心食品、广西高峰集团、上海松尾贸易公司、广东金万年集团、沈阳菲林格尔公司、华胜天成、···


吕老师的行业专业度很强，对我们的销售管理工作很多启发，所讲内容生动并贴切实际，是个理论和实践相结合的老师。 

——浪莎集团董事长翁荣金
产品知识课程很多，但吕老师的课程更生动并贴切实际，我们的中基层管理人员听了以后很有触动，对我们启发很大；
——天津市兰姿贸易发展有限公司执行董事崔勇
吕老师的课程通俗易懂，我们的员工评价很好，觉得很实用；吕老师的课轻松、愉快，并且很快就可以用到明天的工作,效果明显，非常感谢！
——广州博斯服饰实业有限公司董事长吴旭南
我们的都觉得培训时间太短了，都想多听吕老师的讲授，太有启发了；以前我们的销售基本靠蒙，现在终于掌握了系统的方法，感谢吕老师！.

——广东环亚集团营销部陈经理
树立阳光心态是一个系统工程，今天吕老师介绍的方法都非常好，实操性强，我们回去后一定要把这些工具一一落实；
——捷龙服饰营销副总曹柯
此次课程使我们的经理全面的整理自己的管理思路，非常有启发意义，受益非浅，很好，以后要继续学习；
——莱德斯营运总监王总
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	深圳人寿

《商务谈判》
	都市丽人八百人场

《货品管理技巧》
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	BOSSSUNWEN服饰

《步步为盈订货会》
	四川宜宾移动
《微信营销实战》
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	四川广元移动

《新思维新销售》
	浪莎股份

《门店业绩倍增》
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	西门子电器

《新零售双线营销》
	富士康集团
《互联网时代行销创新》
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	全友家俬

《面对面销售技巧》
	广西移动

《新思维新销售》
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	瑞士乐百得科技
《大客户销售与维护》
	华智泰科安防

《大客户销售策略》
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	安踏股份

《用户思维的货品管理》
	郑州森林之旅

《高绩效营销团队》


报  名  表

	单位名称
	

	发票抬头
	
	税务号
	

	公司地址
	

	联系人
	
	手机
	
	职务
	

	参会费用：        元
	发票内容：1.培训费 2.信息服务费 3.咨询费
	付款方式：□课前转帐   

	酒店预订委托
	□是   标双         间    标单         间

	汇款账号
	户    名：企赢（深圳）企业管理咨询有限责任公司
开 户 行：中国工商银行股份有限公司深圳布吉支行
公司账号： 4000022309202049860


	参加
学员
名单
	姓名
	职务
	联系电话
	课程名称
	培训时间

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


备注：为确保您的名额和及时参加，请提前将《报名表》填好后回复，我们将有专人与您联系确认，并于开课前发出《开课邀请函》。培训时间、地点、住宿等详细信息请以《开课邀请函》书面通知为准，敬请留意。谢谢！详询热线：18820199517 (彭老师)
吕老师 简介





广东省企业经营管理协会副会长


广东理工学校特聘专家


国内著名零售系统操盘手


互联网营销导师


广东能进集团营销顾问


国家注册企业培训师





授 课 特 色





主要课程





服 务 客 户





部分客户评价





授 课 见 证








地址：深圳市龙岗区布吉街道吉信大厦17K   电话：18820199517       QQ:2857848000
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