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帮助企业成长——助力共赢

冠军销售实战能力速成训练(网课）
————————————————————————

培训时间：2020年6月29-7月2日（4天每晚20：00-22：00 直播）

培训对象：销售人员 销售总监、区域经理、销售经理、业务员、外贸经理、服务专员等所有从事销售相关的人员参加
培训费用：799元/人（直播）199 元/人（录播）3980元/人（线下面授）
学习工具：企赢微课堂在线学习平台

1.学员微信群社群辅导作业学员提问解答。

2.企赢微课程随时可回看，利用碎片化的时间充电。
3.企赢微课网课都采用账号密码进入制防止非购买课程人员参与听课。
4.凡事参加企赢微课堂学员购买课程回看期限1年。

服务热线：18820199517  （彭老师）

温馨提示：此课程我们可以提供企业内部培训与咨询服务，欢迎来电咨询。

课程内容
第一项训练：冠军销售的素质训练
菜鸟、中鸟、老鸟销售的三个层次和境界
冠军销售的三大基本功
冠军销售的性格重塑
实战工具：冠军销售的六大博士素质
第二项训练：市场开发与客户选择
实战案例：预则立-----开发策略设计
客户开发的流程与客户的购买的7个阶段
目标客户信息收集的12大途径
实战工具：质量型客户的8个标准
第三项训练：如何成功地约访客户
约见客户的三种方法
实战工具：书信约见客户的标准模板
客户拜访中的5大误区
实战工具：客户信息收集与评估系统
第四项训练：如何赢得客户的信任
实战模型：客户信任的金字塔模型
实战方法：赢得客户信任的10个方法
实战方法：十二种创造性的开场白
实战模型：迅速赢得客户共鸣的四五法则
第五项训练：客户性格分析与沟通
性格与客户的购买行为
实战工具：DISC性格识别工具精解
实战话术：否则客户性格的应对
实战案例：权威性性格的应对
第六项训练：客户需求心理与应对
实战模型：客户需求的两个层次---冰山模型
实战模型：客户需求的四个维度—公私维度
实战策略：客户四个角色需求心理与应对
实战案例：决策人心理与应对
第七项训练：SPIN工具与客户需求
实战案例：张良问刘邦
实战工具：SPIN详细解析
实战话术：SPIN实战应用案例
第八项训练：FABE工具与价值呈现
实战案例：这个卖手机
实战工具：FABE详细解析
实战话术：FABE实战案例
第九项训练：客户双赢谈判与成交
双赢谈判的本质与四种结果
实战技巧：谈判的6种应对技巧
实战演练：价格谈判中的变策略
第十项训练：客户关系管理与维护
客户关系的本质与管理目标
客户关系建议的5大流程
客户关系增进3步曲
实战案例：客户关系维护四大理念、八大策略、九大战术、六大关键
实战工具:客户关系管理与维护表
讲师简介：专家介绍
主讲人：闫老师
------著名销售实战教练
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主要背景
中国国际品牌发展战略联合会特邀专家
中国职业经理人（CPM）培训认证中心特聘讲师
清华大学、吉林大学郑州大学等总裁班特邀讲师
国资委研究中心特邀专家
狼道双核销售体系创立者
畅销书《职业化，生存硬道理》、《狼道销售》作者
闫治民先后在《经济日报》、《中外管理》、《销售与管理》、《销售与市场》、《中国销售传播网》等国内专业刊物和网站发表论文500余篇。
闫治民教练拥有12年市场一线实战和高层管理经验，5年职业讲师经验、历任新加坡建筑与贸易集团（中国）有限公司业务经理、金星啤酒集团销售副总、香港兆荣集团（深圳）有限公司销售总监。
（二）课程特色
闫老师拥有12年从一线销售到营销副总的销售实战经验，闫老师的课程突出“实用、实战、实效”的三实特色，是国内最实战的销售训练师之一，客户满意度95%以上，有关闫老师个人信息和客户评价请在网上查询。
闫老师是畅销书《营销总监成长记》作者，闫老师有上千场次以上的授课经验，此课程被美的电器、九阳股份、三一重工、中联重科、蓝山屯河、正大饲料、百年糊涂、海天食品等著名企业大量团购对各公司进行轮训。
闫老师为落地式培训师，本培训通过生动的案例式分享，实战式模拟，让学员现场学会实战营销技能，整体素质全面提升；
闫老师通过课后跟踪与辅导，再通过现场复盘与讲解，让课程所学内容让学员学以致用，真正做到闫老师在业内践行和倡导的“实战、实效、实用”的三实原则。
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	参会费用：        元
	发票内容：1.培训费 2.信息服务费 3.咨询费
	付款方式：□课前转帐   

	酒店预订委托
	□是   标双         间    标单         间

	汇款账号
	户    名：企赢（深圳）企业管理咨询有限责任公司
开 户 行：中国工商银行股份有限公司深圳布吉支行
公司账号： 4000022309202049860
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备注：为确保您的名额和及时参加，请提前将《报名表》填好后回复，我们将有专人与您联系确认，并于开课前发出《开课邀请函》。培训时间、地点、住宿等详细信息请以《开课邀请函》书面通知为准，敬请留意。谢谢！详询热线：18820199517  (彭老师)
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地址：深圳市龙岗区布吉街道吉信大厦17K   电话：18820199517       QQ:2857848000

