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帮助企业成长——助力共赢

引爆市场——立体推广与整合促销(网课）
————————————————————————

培训时间：直播

培训总时长：6小时
培训对象：营销人员，店长、操盘手、品牌经理
培训费用：799元（直播） 399元（录播）4980元（线下面授）
学习工具：微信扫码关注“企赢在线”立即体验线上精品课程~
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1.学员微信群社群辅导作业学员提问解答。

2.企赢微课程随时可回看，利用碎片化的时间充电。
3.企赢微课网课都采用账号密码进入制防止非购买课程人员参与听课。
4.凡事参加企赢微课堂学员购买课程回看期限1年。

服务热线：18820199517  （彭老师）

温馨提示：此课程我们可以提供企业内部培训与咨询服务，欢迎来电咨询。

课程大纲：

上篇：新零售促销心法篇
演绎方式：讲授、参考工具、模板、案例分析、实战演练、互动点评、输出结果
移动互联时代的新零售促销
渠道碎片化、时间碎片化、信息碎片化
LBS、陀螺仪、二维码、音频视频识别、大数据、云计算、VR技术
实体店的分化模式SOLOMOPO
三类实体店
A类新零售情景体验
B类多店太
C类个人APP或者微商
新零售促销的目的与意义
移动互联时代新零售促销“6互动”
新品与老品互动
话题与事件互动
线上与线下互动
视频与游戏互动
会员与粉丝互动
前端与后台互动
案例一：一段视频，点击率7个亿的启示
案例二：苏州昆山某大家居联合体促销的启示
移动互联时代的主题策划
能看懂但不能看“透”
有噱头与众不同
引起关注与联想
易记易传播
懂得包装
案例：
苏州李总的二维码引流
上海宝山区某新零售促销的会员制度
河南商丘87后新生代新零售促销二年细分市场不走寻常路
促销主题及口号政策套设计技巧
互动练习：请点评如下促销主题
产品折扣让利
免费（实物、服务）
订金增值
买赠促销
现金返还
凭证优惠
免费试用
联合促销
抽奖销售
参与有奖
公关赞助
捆绑销售
限量特供
服务举措
热点炒作
现场展示、游戏、竞技、问答
俱乐部
老顾客
明星、总裁签售
旅游、演唱会、热点事件、XX秀
参考工具[image: image5.jpg]



实战演练：
请根据盛老师的背景知识及参考工具，设计一份区域市场的所在店面的促销主题及政策套餐
盛老师实战点评+互动点评
中篇：新零售促销动作篇
多元渠道引流 
互动问答：如何精准锁定目标客户快速引流
非竞争对手导购、店长、老板，在专业市场疯狂加粉
新媒体获客
网红+直播+全网裂变模式
会员引流的2种方式
微营销社群引流的裂变模式
朋友圈
小程序
社群
订阅号
引流裂变新方法：短视频+裂变小程序+社群

网红定义
什么样的人才能成为网红
网红做什么？
直播的蓄客机制与裂变机制：如何设计分销海报，如何进行私域流量池
小程序的定义
小程序的三层分销机理
直播的话题设计
小程序+社群的5种方法
小程序+社群的裂变：种子客户、超级视频、超级海报、超级素材
社群中人员分工与角色扮演
直播的转化
案例：某消费企业直播+网红+裂变程序+社群的持续转化，收割百万流量的玩法
抖音的独特5种玩法
专业市场人海战术
老顾客，老小区
小区共享礼品：联盟宝典，家装手册、小区门禁卡。
老业主群，新业主群
搞定群主，联合促销。
当地各类高端社交群
老客户样板房+社群营销，全城征集，一年之内，免费参观，体验
泛家居品牌的安装工、铺贴工、泥工，工长，建立微信群
房管局、中央空调、水电、煤气公司大数据
银行平安袋
生态系统
本地生活服务号
本地的徽商大号
同城购物
QQ群，开始精准搜索
本地网站推广：论坛、百度、抖音、今日头条等
新零售多元引流案例：曲美6.18日的专场业主促销活动情况
新零售之精准推广：粉丝、社群、全网推广
精准推广政策设计：吸引客户 促成成交
精准推广政策设计：低价诱惑 留住顾客
社群营销模式引发大终端流量思考？
 （案例：网红凭什么火，抖音为什么这么牛？）
思考：如何突破人流量和时间限制，让卖场不再冰冷。
新零售的终端爆破模式探索
案例：双11新零售的“除夕夜”（曲美QQ群爆破、微信群爆破）

终端多元化发展丰富产品一站式服务（建材/软装/餐饮/娱乐/图书/DIY体验区）
案例：TATA的终端体验教学模式高端引流。
大终端的横向跨界经营（设计师高端品牌服务，线上线下相融合精准需求定制。）
案例：曲美与M美学艺术馆的品牌营销结合

新用户：新一代知识结构与生活方式变革的如何满足。

案例：高品质家居的心理分析与数据痕迹
新场景：智能应用场景与终端未来。
案例：设置VR体验中心，AR，人脸识别付款通道，收集数据，定制化个性需求与未来。
各种小区推广手段详解
移动互联端的精准推广
微信端的蓄客及破冰
业主论坛的水军策略
QQ群的整合营销
老顾客+微商+三层分销系统
其他：微博与百度关键字、SNS等推广策略及落地技巧
竞争对手电话锁定
… …
高空轰炸
大型喷绘
易拉宝；
电梯广告；
彩旗道旗；
条幅横幅；
业主手册
… …
地面推广
物业发资料
短信群发和电话营销
设摊
样板房
扫楼（面对面销售、厨房小贴士、门口插单页）
会议营销
… …
辅助手段
楼层贴
推拉小贴士；
太阳伞；
售楼推荐；
门符；
公益告示 
… …
特殊手段
房产买赠
工会公关
老小区推广
… …
下篇：新零售促销管理执行篇
产品/价格/方案
1、明确主推产品 
2、利润测算 
3、时间进度\分工表
案例分享：必知的七个经营管理数据
分解任务\激励方案
任务分解（保底、冲刺、挑战） 
	  目标如何设置？

	  指标过多和没有指标是一样的结果；

	  关键指标的鉴定和基数设置；

	  没有详尽计划的执行，就是欺骗领导和公司；

	  每月一人一份“促销任务达成方案”，逐个逐条进行沟通，不合理的改完再沟通；

	  跟进、考核，只认方案不听原由；

	  提高促销现场拜访率，没有拜访就没有销量；

	  检查、暗访，只要了解真实情况，才能分析出真正的问题；


2、PK奖励设置 
3、管理形式：会议、微信、短信案例分析
4、促销激励体系设计：
	   五星激励的定义与价值

	   薪酬体系及激励系统与体系设计

	   PK体系的设计

	   行动承诺卡的实施

	   情绪激励实施

	   抽奖激励实施

	   其他激励实施


促销激励精髓
	1)   精神激励：中国式管理的6个标准

	  一个梦想

	  仪式化管理

	  多层次激励

	  样板人物

	  自我突围

	  阴阳互补

	底薪、考核工资、提、奖励、分红、股权激励


节假日冲量如何激励
	  薪酬

	  会议

	  福利

	  竞赛

	  信息

	  活动


案例分享：
某陶瓷新零售促销的任务分解及激励模式
激励万能公式
从目标到计划的“四轮驱动系统”
人员培训管理
红宝书是关键-标准化的业务操作手册
	  标准化业务操作手册是如何影响人员培养的？

	  为什么没有标准化业务操作手册

	  标准化业务操作手册的标准确认


实战培训\演练 
管理制度\奖罚
案例分享：某地板新零售促销的早课晚课及培训制度
动员+演练
1、动员大会 
2、实战演练
案例分享：
某直销公司的团队演练大会关键动作分解
现场执行与跟进
1、活动流程 
2、现场模块管理 
3、应急预案
参考工具

实战演练：
请根据盛老师的背景知识及参考工具，设计一份区域市场的促销管理计划包括：
——目标责任及任务分配计划书
——时间推进表
——现场管理表
——团队激励政策
——爆破日当天的关键流程
盛斌子老师实战点评+互动点评
附篇：品牌联盟篇
联盟活动定义
行业概况及联盟成立
品牌联盟的活动内容
品牌联盟的活动执行 
联盟原则及规章制度
讲师介绍：

培训与咨询专家盛老师：

专业能力：
消费品、泛家居家电领导力与管理、销售运营、渠道运营管理新零售专家。
1、专注消费品、家电、家居建材的管理与领导力、销售运营、渠道与经销商管理，新零售等。
2、主要研究方向为：移动互联时代的新零售全网营销及其落地、营销管理、领导力等
3、二十余年知名企业销售与市场经验，曾任海信科龙分公司总经理、欧普照明渠道总监、荣事达营销副总裁、美媛春药业营销总监、嘉宝日用营销总经理等。
获得荣誉：
中国百位品牌策划代表人物之一。
广东省2016年度优秀职业经理人之一。
广东营销学会顾问委员
2019年中华讲师网、中国讲师网百强讲师
南昌大学客座教授。广东科技大学客座教授
研究方向：
管理与领导力、渠道管理，家电建材、消费品新零售，互联网+，精准营销，商业模式顶层设计
相关文献（个人专著）：
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《新零售动作分解：大数据下的精准营销》即将出版
《渠道激励—中国企业营销制胜的核心利器》

《出奇制胜—泛家居（建材、家电）营销非常术》

《顶尖营销核心利器》

《卖场促销方案大全》

《终端爆破-整合促销与立体推广全案》

《经销商经营管理实战手册》

部分咨询案例：
1.欧普照明：连续3年渠道策略、营销管理体系，700家核心客户管理、4000家终端管理标准、　　　2006－2009营销政策制定；
2.美的空调分公司：广东区域1个分公司股份化管理提升；
3.西顿电器（照明）：营销管理诊断、5场营销队伍培训、渠道设计与开发管理、经营模式确定；
4.金牌亚洲陶瓷：营销战略、营销管理体系（目标、计划、执行标准、与激励体系）营销管理顾问，2个样板市场打造、3次样板市场促销；
5.联邦家私集团：营销策划+1次全国联动促销；
6.华艺集团OKES品牌样板市场打造、营销管理体系梳理、核心客户培训、终端爆破；
7.荣事达家电、家居营销战略、渠道商业模式、销售管理体系核心客户培养、样板市场1个，三位一体招商4次，开业策划1次，样板市场一个。等等…
核心课程：
1、《新零售系列课程》：销售成交、渠道开发、全网营销

2、《移动互联时代的门店突围与全网营销》
3、《精准营销之经销商开发与营销模式创新》
4、《新零售全网推广》
5、《团队管理与领导力》
6、《渠道设计与开发》
7、《终端爆破-立体整合营销推广突围》
8、《如何制定营销（经营）计划》
9、《营销精英业务技能及综合素质提升》
10、《高绩效团队管理与激励》
11、《顶尖营销核心利器——销售与推广60个实战工具》

12、《新零售全网营销战略转型》
13、大客户开发与管理
部分客户名单：
公开课：2016年深圳陶瓷行业转型峰会、
2016年11月照明行业LED转型峰会、
2016年深圳陶瓷行业转型峰会、
2016杭州涂料行业高峰会、
2016年佛山泛家居建材行业论坛、

2016年照明行业智能化峰会、
2016年东北沈阳五洲城建材峰会、
2016年第四届LED应用高峰论坛、

2016年阿拉丁论坛*全国照明经销商沙龙、

2016年中国涂料经销商高峰论坛、

2017年佛山希尔顿酒店建材家居财富峰会、

2017年4月亚太腾讯家居高峰会、

2017年8月上海光亚国际照明展峰会、

2017年阿拉丁照明论坛、 

2017年新亚洲生活方式论坛、

2017年圣典*精装供应商战略合作研讨会、

2018年铜仁家居行业+互联网整合营销发布会、

2018年玉环时尚家居小镇科技创新研讨会、

2019年，4.25深圳家居行业协会新零售论坛
2019年，7月7日，中国家装协会广州峰会《家装与新零售》专题
2019年12月12日，佛山品高国际顺德家电与整装突围
内训课：
隆平高科3场，金种子，金博大复合肥，轻工盐业，索菲亚集团2场，海尔集团2场、海信电器3场，慕思集团、四季沐歌3场、九阳电器3场、沁园净水、万家乐、香港皇朝家私、罗莱家纺3场，顾家家居、年年红家具，亚振家具2场、皇朝家具2场、德高建材2场、欧普照明、荣事达家电12场、圣象地板8场、冠珠陶瓷、新中源陶瓷、华润涂料、金牌亚洲陶瓷、马可波罗、西顿照明2场、乐宜嘉家居5场、乐尚家居、华艺照明2场、OKES照明7场、冠华照明、金德利照明13场、万新光学、朗能电器5场、塞纳宫爵、顾家电器13场、西门子开关、正泰电器、鸿雁电气9场、苏泊尔电器、惠达磁砖6场、环球石材3场、永高管材5场、公元管材7场、齐家网、红星美凯龙3场、斯帝罗兰家居、福田电工、马可波罗陶瓷、胜球灯饰、华隆涂料、合享成光电12场、欧特朗电器、云浮石材、台湾立壕精致建材、方太集团3场、名家建材、一一木门、福临门世家、生活家* 巴洛克2场、五星电器2场等，麦克维尔空调3场，东鹏陶瓷2场
报  名  表

	单位名称
	

	发票抬头
	
	税务号
	

	公司地址
	

	联系人
	
	手机
	
	职务
	

	参会费用：        元
	发票内容：1.培训费 2.信息服务费 3.咨询费
	付款方式：□课前转帐   

	酒店预订委托
	□是   标双         间    标单         间

	汇款账号
	户    名：企赢（深圳）企业管理咨询有限责任公司
开 户 行：中国工商银行股份有限公司深圳布吉支行
公司账号： 4000022309202049860


	参加
学员
名单
	姓名
	职务
	联系电话
	课程名称
	培训时间

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


备注：为确保您的名额和及时参加，请提前将《报名表》填好后回复，我们将有专人与您联系确认，并于开课前发出《开课邀请函》。培训时间、地点、住宿等详细信息请以《开课邀请函》书面通知为准，敬请留意。谢谢！详询热线：18820199517  (彭老师)
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实战秘籍工具：《促销口号及创意主题》 


实战秘籍工具：《促销政策套餐设计模型》


实战秘籍工具：：《促销主题及优惠技巧》 





实战秘籍工具：� HYPERLINK "实战秘籍工具书（内部资料，注意保密）/实战秘籍工具10：楼盘开发完全手册.docx" �《�联盟团购管理架构及形式》


实战秘籍工具：《联盟爆破推进表》


实战秘籍工具：《晨会夕会流程》 


实战秘籍工具：《十大军规》


实战秘籍工具：《目标承诺书》


实战秘籍工具：《促销激励模型》


实战秘籍工具：《四轮驱动模型》


实战秘籍工具：《现场管理表格》


实战秘籍工具：《现场应急处理技巧》





�





专注消费品领导力与管理、销售运营、渠道运营管理、新零售专家。


中国百位品牌策划代表人物之一


广东营销学会专家教授团顾问


2019年中华讲师网、中国讲师网百强讲师


百场培训平均得分93-98分以上（欢迎核实）


南昌大学、广东科技学院客坐教授











地址：深圳市龙岗区布吉街道吉信大厦17K   电话：18820199517       QQ:2857848000

