
团队建设 团队复制特训营-系统落地班

主办单位：临枫网
开课时间:

 2021年7月16-18日  深圳 2021年11月19-20日 深圳 
学习投资:19800元/人(包括培训、培训教材、场地费等) 

咨询电话：13761626459 QQ: 976305478  联系人：丽丽老师

学员对象：企业老板亲自带队，企业所有管理人员、各部门负责人

训练形式 ：内容讲解、现场研讨、分组PK、团队模拟、全员参与训练式

课程背景：

为什么这辈子，老板一定要和核心团队一起上这堂课呢？

一：团队建设是非常重要的，不可或缺的管理学，因此成员间彼此尊重，互信互助；

二：团队学习力就是战斗力，只有不断进步不断发展， 整个团队在战斗的时候才最有凝聚力;
 三：有了强有力的中高层团队做支撑，老板的大梦想才能得以实现，否则，再好的项目，没有团队，终究是幻想泡沫，是空想一场。

团队复制系统落地班拉开企业之间竞争力差距的课程一套可复制的团队打造系统一堂口碑相传的经典训练课程
打造团队，复制团队，必上团队复制

 课程大纲
1.管理的定义
2.管理者的三项关键任务
一、领导力体验系统——剥洋葱（详细讲解，现场实操）

1、体验团队的力量；          

2、世界500强与中国民营企业最大的差距是什么；

3、系统究竟是什么？          

4、团队体验123；
二、组织文化系统——建道场       

（1）军队文化 

1、军队文化的核心意义是什么？；

2、军队文化的特征；

3、核心理念：是，保证完成任务；

4、军队文化在会议运作的过程中的实施艺术；

5、军队文化在实际工作中的6大点实操方法；

（2）家庭文化 

1、家庭文化的核心意义是什么？ 

2、家庭文化的特征；

3、家庭文化如何从9个角度在公司中营造和体现；

4、核心理念：你的事就是我的事； 

（3）学校文化 

1、学校文化的核心意义是什么？ 

2、学校文化的特征；

3、学校文化体现4大点；

4、核心理念：一切为学习而让路；

三、会议运作系统 ——统思想

1、会议的功能；

2、会议的四大模块； 

3、管理者如何配合公司既定方针有效实施公司会议和部门会议；

4、会议运作的类型（干部早会、周例会、全员早会、会后早会、夕会、业务启动大会、周年庆典会、拜师会、向老员兵致敬会、冠军分享会等）； 

5、各部门负责人在企业会议运作中的角色定位； 

四、招聘培训系统 ——选种子、施对肥

1、招聘前的动作与招聘的渠道；

2、如何配合公司和人力资源部门开展有效的人员招聘；

3、人才市场招聘的八大要素及如何面试；

4、人员招聘的三要点的甄选和入职培训；

5、如何有效开展职前培训；

五、有效激励系统——催化剂 

1、激励需求理论与员工的心声； 

2、有效激励的原则；

3、有效激励的八大动力源泉；

4、如何设定员工职业生涯规划；

六、情景沟通系统——上下通 

1、情景沟通——管理者在团队中的有效沟通；

2、沟通不畅的三个核心要素；

3、沟通的黄金法则； 

4、如何与上下级及平级沟通。

讲师介绍：  张力平  老师
企业系统落地实战专家

团队执行力资深导师

中国式营销特种兵训练导师

《团队复制系统落地班》

主讲导师
张力平老师具有扎实的管理实战功底，丰富的教育培训经验，十几年的培训生涯，上千场的培训课程。张老师致力于研究现代企业团队系统管理建设，现场设计的工具包与方案让您拍案叫绝，现场学到感悟到，回来超出期望的复制、落地、裂变！

区别于您上过的任何一堂课！

区别于您上过的任何一堂课！

区别于您上过的任何一堂课！

★ 课程版块 ★
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★ 往期精彩 ★
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★ 往期精彩 ★
                        报名表
请将报名表，以传真、电子邮件方式提交，并及时确认。  如需发E-mail可发至1342375547@qq.com(請务必填写貴公司全称和参会學员真实姓名,谢谢！)
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