《结果导向过程合规--招标采购实务操作与案例解析》杭州站
主办单位：杭州光华赋能教育科技有限公司   杭州步步为赢教育科技有限公司

   

主讲老师：阁策（财政部政府采购评审专家、中国采购与招标网评标专家）
授课对象：营销总监、经理、营销精英
企业类型：不限
企业大小：不限
时间安排：2022年8月19日9:30至17:00
          2022年8月20日9:30至16:30
地点安排：待定
参课费用：光华赋能通卡门票套票8张/人   
现金票3800元/人 购买学年卡享受更多优惠 
人数限制：60




课程背景
招标作为一种采购工具，已经无数次的被证明，不仅能够降低企业的采购成本，而且也能够限制采购人员的腐败寻租。但是，很多招标人在关注招标流程合规性的过程中，忽视了对采购结果的关注，进而出现质量低下的采购结果，这让使用部门常常苦不堪言。因此，如何在招标过程合规的情况下，保证结果的有效性，是每一个采购人所面临的严峻课题，建立以结果为导向且过程合规的招标模式及工作方法，已经迫在眉睫。


课程收益
1. 教学过程中运用大量具有实战意义的案例，厘清招标单位的工作思路，从而能举一反三，快速梳理不同标的物的招标策略（结果导向）和实务操作技巧（过程合规）
2. 让招标方快速熟悉关于招投标方面关键的法律法规要点，规避招投标过程中各个阶段的法律风险
   

 课程大纲  Outline




1、 招投标概述与招标工作的战略规划
1. 招投标的基本流程
2. 招投标的时间轴
3. 招投标制度的起源
4. 招投标制度的国际现状
5. 我国招投标制度发展史
1) 第一阶段：招投标制度初步建立
2) 第二阶段：招投标制度规范发展
3) 第三阶段：招投标制度不断完善
4) 第四阶段：招投标监管愈发严格
6. 招投标制度的经济实质
1) 课堂问题：以下哪些采购标的比较适合招标
7. 招标采购工作的战略规划
1) 四角采购模型
2) 课堂练习：对贵单位经常采购的标的物进行模型分类
3) 招标采购工作的战略规划

2、 招标采购的法律规范与适用范围
1. 我国招投标法律体系的5大特点
2. 招投标法律法规体系——三纵
1) 发改委
2) 财政部
3) 商务部
3. 招投标法律法规体系——四横
1) 国家级
2) 国务院级
3) 部委级
4) 地方级
5) 课堂问题：以下采购项目分别适用什么法律法规？
4. 一张图搞懂招标采购的法律适用问题
5. 一张表搞懂我国常见的六种采购方式及其差异
1) 课堂问题：以下哪些项目必须依法进行招标
6. 依法必须进行招标的有关规定
7. 可以不进行招标的有关规定

3、 招标文件的编制及风险控制
1. 找到招标文件的范本
1) 中华人民共和国标准施工招标文件（2012年版）
2) 中华人民共和国标准监理招标文件（2017年版）
3) 中华人民共和国标准设计招标文件（2017年版）
4) 中华人民共和国标准勘察招标文件（2017年版）
5) 中华人民共和国标准材料招标文件（2017年版）
6) 中华人民共和国标准设备招标文件（2017年版）
2. 撰写采购需求
1) 案例分析：请分析招标文件是否违规？
3. 法律规定的限制、排斥投标人或潜在投标人的7种常见情形
4. 避免价低质次（风险）的6个技巧
1) 小组研讨：请选择一个需要招标的标的物，拟定评分标准
5. 拟定评分标准的3大原则
1) “合法合规且合理”原则
2) “尽量客观”原则
3) “分价对等”原则

4、 投标阶段的风险控制
1. 投标人串通的风险控制
1) 投标人串通投标的行为及认定 
2) 串通投标对于招标人的两大风险
3) 串通投标认定的经验借鉴
2. 投标人弄虚作假的风险控制
1) 投标人弄虚作假的行为及认定 
2) 弄虚作假对于招标人的两大风险
3) 应对投标人弄虚作假的3点经验

5、 评标过程的风险控制
1. 正确的组建评标委员会
2. 评标的基本过程
1) 情境演练：评标室里会发生什么
3. 评标过程中的常见违法行为
1) 招标人暗示
2) 评标专家探询
3) 相互商量
4) 协作分工
4. 遏制评标违法的3大对策
1) 录音录像
2) 仪式感——评标前的纪律宣贯
3) 监管前置

6、 合同谈判
1. 情境演练：合同谈判
2. 谈判的五个阶段
3. 开局阶段的3大策略
4. 出价阶段的3大策略
5. 谈判阶段的5大策略
6. 让步阶段的4大策略
7. 成效阶段的4大策略

7、 课程总结
1. 待解问题答疑
2. 每个学员写出本次培训的三点收获，小组内相互传阅
3. 每个学员写出本次培训后的三点工作改进计划，小组内相互传阅
4. 现场学习情况的小组评分统计








阁策
财政部政府采购评审专家、中国采购与招标网评标专家、商务部机电产品国际招投标评标专家、政府项目营销与招投标专家
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资历背景	
1. 财政部政府采购评审专家
2. 商务部机电产品国际招投标评标专家
3. 民航局专业工程评标专家
4. 中国采购与招标网评标专家
5. 上海市建设工程评标专家
6. 东方航空、宝钢集团、上海机场集团、招商局集团等多家大型央企评标专家

授课风格
1. 多年来专注于政府采购与招投标领域，拥有扎实的理论基础和丰富的实战经验
2. 擅长把枯燥的招投标法律知识与企业的实际工作场景相结合，并通过案例的形式引导学员学习，从而帮助企业提升项目中标的能力

授课经验
新华三集团、海康集团、烽火通信、神州数码集团、华彩控股集团、雄伟科技、中油瑞飞、万集科技、正元智慧、东方电子、国家电网、中广核集团、平高集团、汇源通集团、中建一局、中建七局、中铁二局、中国中车、三一重工、三一国际、中联重科、海斯特集团、武汉中岩、威胜电气等

课程预告
时间：2022年8月26、27日（周五-周六）
[bookmark: _GoBack]课题：《知彼解己的管理沟通技术®——案例、工具和思维》
主讲：李良德（原中国电信浙江公司领导力教研中心主任）
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